rait au gragueur
avale Redoine Faid |
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M CORREZE. Installé pres d'Ussel, le cabinet Coudert a dé- M INNOVATION. Développé en haute Correze, cet outil in-
- veloppé Neosylvaq, une plateforme numeérique qui va formatique propose a un acheteur toutes les données

.5‘9 | | rendre possible les ventes en ligne de bois sur pied. dont il a besoin pour faire une offre. ILLUSTRATION RICHARD BRUNEL
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Limousin 2 L'actu

CORREZE W Pres d’Ussel, le cabinet Coudert propose aux profeésionnels de la forét un systeme de vente numérisé

Les ventes de bois seront bientot en ligne

Un cabinet d'experts fores-
tiers de haute Corréze a dé-
veloppé Neosylvaq, une pla-
teforme informatique qui va
rendre possible les ventes
en ligne de bois sur pied.

Eric Porte
eric.porte@centrefrance.com

¥ ici 2020, les tech-
nologies numéri-
gues vont sans
doute bouleverser le mon-
de des ventes aux enche-
res de bois sur pied. C'est
en tout cas l'objectif du
cabinet Courdert, une
PME- familiale, référence
dans I'expertise forestiére,
installée a Saint-Pardoux-
le-Vieux, pres d’'Ussel.
Cette révolution est déja
en cours. A la mi-juin, lors
d’'une grosse vente organi-
sée au Marché au cadran
d’Ussel, et coordonnée par
la société corrézienne, les
acheteurs, venus de tout le
Massif Central, avaient
tous la méme tablette en
main.

Etablir une offre en
quelques secondes
Sur I'écran, toutes les in-
formations relatives au lot
mis en vente (situation
géographique, cadastre,
surface, bord de route ou
pas, essences, nombre
d’arbres, bois labellisé ou
pas...) sont mentionnées.
« Ce qui suppose un gros
travail de préparation en
amont de la vente », préci-
se Sylvestre Coudert, a la
téte du cabinet éponyme.
« Cette présentation ap-
porte toutes les infos né-
cessaires pour que l'ache-
teur fasse une offre,
explique Laurent Roux, en
charge du projet Neosyl-
vag, au sein de la PME fa-
miliale. Il a ensuite trente
secondes pour faire une
offre de prix depuis la ta-
blette. Grace a l'informati-
que, toute la salle sait qui
a fait la meilleure offre et
pour quel montant. Le

USSEL. Lors d'une vente de bois sur pied, d la mi-juin, au Marché au cadran d'Ussel, les acheteurs
etaient équipés d'une tablette et du systéeme Neosylvag. PHoro EP

contrat est préparé dans la
foulée ». Cette gestion in-
formatisée permet de trai-
ter 1I’équivalent de

90.000 metres cubes de

bois en deux heures. « A
terme, reprend Laurent
Roux, nous envisageons
d’organiser des ventes en
ligne. Les acheteurs pour-
ront participer a distance.
La sécurisation financiére
sera garantie. »

Porteur du projet, le ca-
binet Coudert a travaillé
avec I'école forestiere de

Meymac, la coopérative
Fransylva (propriétaires
privés du Limousin) et un
prestataire, installé en Bre-
tagne.

Un projet

de 400.000 euros

D’un montant de plus
400.000 euros, ce dossier a
recu le soutien de la ré-
gion Nouvelle-Aquitaine et
a été primé, au tiire de
I'innovation, par le minis-
tere de I'Agriculture.

Avec vingt-cing collabo-

rateurs sur la Corréze,
Clermont-Ferrand et Li-
moges, le cabinet Coudert
espére ainsi augmenter le
volume des ventes, mais
aussi amener les proprié-
taires forestiers a s'impli-
quer davantage dans la
gestion ou le repeuple-
ment de leurs parcelles.
Sylvestre Coudert n'a ja-
mais voulu travailler seul
dans son coin : « Notre
plateforme sera en rela-
tion avec celles qui exis-
tent déja, pour échanger
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et enrichir les données ».
Destinée aux propriétai-
res, gestionnaires et ache-
teurs, Néosylvag doit as-
surer la diffusion de
comptes rendus de-vente,
de bilans de prix ou de
document de vulgarisa-
tion... y compris sur un

Grace a l'informatique,
toute la salle sait qui a fait
la meilleure offre et pour
quel montant. Le contrat
est préparé dans la foulée

téléphone portable.

Une volonté d’ouverture
qui convient au cabinet
corrézien qui a multiplié
les associations, par exem-
ple aux Etats-Unis, avec
un gros cabinet installé a
Atlanta, mais sans renier
ses racines corréziennes. i

Correze



